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Saljeffektivitet

Kundanpassade kunskapslésningar
Férandring av era medarbetare, team och organisationer

* Hur kan du stodja
och uppmuntra din
sdljspersonal att 6vertraffa
sina forsaljningsmal foér
detta ar och framat?

Ar din siljavdelning
skicklig pa att 6ppna
dorrar at folk, men

har svarare att avsluta
affarerna? Hur kan ni
hjdlpa dem att bli mer
effektiva genom hela
forsdljningsprocessen?

Hur kan du blasa nytt liv i
ditt sdljteam och inspirera
de enskilda medarbetarna
till 6kad prestation?

Hur kan du hjalpa din
saljpersonal att snabbt
och effektivt skapa goda
relationer?

Behover du ett enkelt
och effektivt satt for
utvardering av styrkor
respektive utmaningar
inom ditt sdljteam sa
att du kan utforma

en handlingsplan for
att stdrka teamets
utveckling?

| samarbete med er utvecklar och
levererar vi l6sningar som okar
forsaljningseffektiviteten. Det ndra
samarbetet garanterar I6sningar till just
era behov och mal.

Var 24-modulers anpassningsbara
16sning pa Forséljningseffektivitet bestar
av ett omfattande utvecklingsprogram
for professionella séljares. Det ar

avsett for att undersdka en séljares
kompetenser, beteenden och attityder
genom hela forsdljningsprocessen.

Ni kan skraddarsy I6sningen genom att
integrera era egna tillvdgagangssatt och
metoder for férsaljning i programmet
eller istdllet arbeta med Insights modell
for effektiv forsaljning.

Insights Férsdljningsmodell

1.Innan forséljningen startar
1

2. |dentifiera behov

'

3.Foresla en 16sning

4.Ta itu med
kopmotstand

5.Skapa
engagemang

6.F6lja upp och slutfora
De prelimindra modulerna i programmet

forser forsdljarna med en unik férstaelse
av sig sjalva och av sina kunder samt hur

detta paverkar forsaljningsframgangarna.

De efterféljande modulerna bygger
vidare pa denna forstaelse for att
illustrera hur kunskapen kan anvéndas
genom hela forsdljningsprocessen

och hjélpa forséljningspersonalen att
overstiga kundernas foérvéntningar och
overtraffa sina forsaljningsmal.

Insights metod for
Férsaljningseffektivitet

Vara Iésningar pa
Forsdljningseffektivitet understéds av
vara tva unika och komplementdra
kunskapssystem, Discovery och
Navigator, som maéter preferenser och
kompetenser.

®))Discovefy ) NavigatoF

Integrationen av dessa tva

system i vara lésningar pa
Forsaljningseffektivitet forser dina
sdljare med en rik och inspirerande
upplevelse av utvecklingen som hjalper
dem att:

*  Forsta sin sarskilda stil, metod
och kapacitet genom hela
férsaljningsprocessen samt
fokusera pa
omraden som kan forbattras.

e Undersoka effekten av sitt satt att
ga tillvdga med olika kundtyper
och hur man kan férandra detta for
att skapa ett utdkat samforstand
och en mer effektiv kundrelation.

e Skapa individuella handlingsplaner
som paskyndar resultat fran
forsaljningens évergripande
malsattning.

e Oka bidraget till organisationen
genom att dverstiga
forsaljningsmalen.

e Kanna sig motiverade och
stimulerade for att uppna sin fulla
forsaljningspotential.

Certifiering

Onskar ni ge era medarbetare
kompetensen och kunskapen att
tilldmpa Insights I16sningar pa
Forsaljningseffektivitet i verksamheten,
finns det mojlighet att bli certifierad for
detta.




