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Warnex Biotechnology

Behov:

Warnex forsaljare behdvde hjalp

med att gora intryck pa ldkare och vinna
trovardighet.

Lésning:

Ett tvadagars program fran Insights om
Forsaljningseffektivitet for 200 forséljare
introducerades for att hjdlpa dem att
skapa relationer och ge dem férmagan
att gora ett gott intryck. Dessutom fick
medarbetarna undervisning av coacher
i hur de kunde locka fram kundernas
behov mer effektivt och férbattra
forséljningsmojligheterna.

Resultat:

Insights hjdlpte forsdljningsteamet att
overbrygga kommunikationsgapet.
Insights program om
Forsaljningseffektivitet klassades som det
basta forsdljningsprogrammet nar det
gdllde att hjalpa foérsaljningspersonal att
uppna sina mal.

"Insights 16sning pa
Forsaljningseffektivitet

ar det mest omfattande,
praktiska och lattillgangliga
forsaljningsprogram jag
nagonsin anvant."
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Luc Lavenge,
VP Sales
Warnex

Insights ar en global kunskaps-
och utvecklingsverksamhet som
ingar partnerskap med ledande
organisationer varlden over.

Vara férandringsskapande
kunskapslosningar understods
av var gedigna portfolio med
kundanpassade produkter

och service. Denna portfolio,
levererad av Insights
varldsomspannande team av
exceptionella och inspirerande
konsulter, hjalper vara klienter
att forbattra effektiviteten inom
fem huvudomraden:
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Till grund for alla vara

I6sningar ligger de tva

unika och komplementéra
kunskapssystemen Discovery och
Navigator. Dessa system mater
preferenser och kompetenser
och skapar ett engagerande och
lattillgangligt sprak for kunskap.

Detta sprak, som ar den roéda
traden i var portfolio, ger vara
klienter méjligheten att ta del

av vardefulla och inspirerande
kunskapslésningar som forstarker
relationer, forbattrar prestationer
och férandrar bade privatliv och
yrkesliv for alltid.

Scotiabank

Behov:

Forsdljningspersonalen upplevde
svarigheter i att hantera
forsaljningsomraden, 6vervinna
motgangar och utveckla effektiva
kundrelationer.

Lésning:

Insights program om
Forsaljningseffektivitet omfattade
scenarier med rollspel dar coacher
kopierade faktiska situationer. Pa sa satt
fick forsdljarna hjélp med att identifiera
viktiga klienter pa ett mer effektivt satt
och att fokusera ndarmare pa att mota
deras behov samt att anpassa sig till
dessa.

Resultat:

Efter anvédndning av programmet fran
Insights har denna bankavdelning
starkt sin férsaljningskraft, férdubblat
sin forsaljning och blivit den mest
framgangsrika verksamheten sett

till forsaljningsresultaten. Insights
Forsaljningseffektivitet har varit sa
framgangsrikt att organisationen har
valt att anamma detta program istéllet
for att fortsatta med sitt ursprungliga
forsaljningsprogram.

"Insights
Forsaljningseffektivitet ar det
enda forsaljningsprogram jag
nagonsin sett som kombinerar
undervisning i vinnarattityder,
beteendestilar och de mest
avancerade och vdgledande
forsaljningsfardigheter i en
enda I6sning."

& Sscotiabank

Richard Groot
Sales Manager
Scotia Bank
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